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Oka din omsttning med rétt reklam!

LAt oss borja detta nummer av Afférs-
nytt Norr med ett stort och 6dmjukt
tack!

Flera av Er ldsare tog oss pa sdngen med
Ert gensvar. Vi dr otroligt glada for all
positiv respons vi fatt sedan forsta numret
kom ut. Att f4 denna feedback sporrar oss
att utveckla tidningen till en &dnnu béttre
produkt. Manga har ldmnat forslag pa vad
den skall innehélla och vi uppskattar alla
forslag.

En ging ér ingen ging —
s& funkar reklam.

Manga foretag vill vixa. Faktum ar att
manga foretag riskerar att bli ifrdnékta av
konkurrenter som &r béttre pa reklam och
marknadsforing. Med rétt kunskap och rétt
satsning dr det du som blir vinnare och drar
ifran konkurrenterna.

Det gamla talesdttet “en géng &r ingen
gang” och som oftast ursdktar ett misstag,
passar vél in i marknadsforing. Att bara an-
nonsera i en tidning en géng, eller sénda
en radioreklam en gang, ger lite eller ingen
effekt.

Repetera ditt budskap

Reklam och marknadsforing handlar om
att upprepat formedla sitt budskap for att
forma mottagaren att memorera. Samma
teknik anvinds inom all inldrningsteknik.
Skolor och andra laroverk vet att man
maste repetera en information for att min-
nas den vil. Inom reklam och marknads-
foring géller samma grundregel.

Mer pengar pa marknadsforing?
Tyvérr missar eller glommer ofta annon-
soren repetitionen. Det kan d&ven handla om
en ekonomisk frdga dér annonsdren inte
anser sig ha rad att ligga mer pengar pa sin
reklam. Inget kan vara mer fel. Att endast
annonsera enstaka tillfallen kan fungera
for vissa. Men i de flesta fall visar det sig
att vélja mindre kostnadskriavande kanaler
och upprepa dem ofta, ger bttre effekt. Det
ar normalt for ett foretag att ldgga 2-5%
av omséittningen pa marknadsforing. For
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ett nystartat foretag &r det ofta nddvéandigt
att lagga betydligt mer for att etablera sig.

Kombinera olika reklamkanaler
Det dr dock inte sdkert att upprepade an-
nonser i en tidning &r det enda rétta. Manga
génger kan det vara bra om du tror att din
mélgrupp finns bland tidningens ldsare,
men oftast skall en tidningsannons kom-
bineras med andra reklamkanaler. Da oms-
luts mottagaren av ditt budskap med infor-
mation fran flera héll. Till sist uppnar du en
effekt dér bara en liten del av din logotyp
eller fargen i din logga paminner kunden
om ditt budskap. Att &ndra marknadsforin-
gens utformning mitt i en kampan;j &r att
jamstdlla med att borja om fran borjan da
igenkdnningseffekten avstannar.

Mainga bickar sma

Vi har genom éaren sjidlva provat olika
végar att marknadsfora oss och dven hjdlpt
maénga andra foretag att synas béttre. Var
frimsta kompetens har genom é&ren blivit
marknadsforing via Internets sokmotorer.
Vi har dock tydligt sett att endast den ka-
nalen inte alltid ricker till. Ett personligt
brev en gang i ménaden, ett mail emellanat
samt direktreklam till vara gamla kunder
har varit en ndédvédndighet for att fanga
dem. En géng ir ingen géng, men uppre-
pade génger ger resultat.

Attrahera dina kunder i ritt media
Annonsera i media som attraherar dina
kunder. Lika sjélvklart som bilhandlaren
annonserar i biltidningar, eller bokforings-
firman annonserar i foretagsmedia, skall
du soka efter kanaler dir dina kunder finns.
Internet &r ett perfekt media dé alla idag
vid olika tillfdllen s6ker svar eller informa-
tion kring fragestéllningar infor kdp och
konsumtion. Postens oadresserade direk-
treklam é&r billigare 4n vad manga tror. An-
nonser i tidningen, ett ODR utskick med
posten. En féormiddag med telefon i han-
den dér du ringer dina kunder for en kort
presentation av din nya tjénst eller vara.
Glom inte att det dr kombinationen som
gor dig till en vinnare i marknadsforing.

Utdelningsomrade:
Follinge Backe
Hammerdal Rosson
Hoting Dorotea
Giaddede Junsele
Stromsund

Nista nummer: Juli 2007

Glom inte Dina gamla kunder

Att skaffa nya kunder med all den
marknadsforing i olika kanaler som krivs
kostar flera gdnger mer &n att underhélla
dina redan etablerade kunder. Att nd ut till
dina gamla kunder krdver normalt bara
en kontaktvig. Du bor finna en orsak att
kontakta dina gamla kunder atminstone en
géng varje eller varannan méanad (beroende
av bransch).

Rikta din kontakt mot dem direkt. Ett
reklamblad i adresserat kuvert, ett brev med
senaste nyheterna fran din bransch rekom-
menderas. De riskerar annars att rekryteras
av dina konkurrenter som kanske ar bat-
tre pa att synas och paminna omvérlden
om sin existens. Sjdlvklart attraheras dina
befintliga kunder dven av de kampanjer du
lagger for att finna nya.

Marknadsforing via Internet

Har du produkter eller tjanster som ar lamp-
liga att marknadsfora via Internet? Soker
dina kunder via Internet efter produkter av
den typ som du séljer? Kan din produkt
levereras over hela landet? Da kan en in-
ternetnirvaro oka din forsiljning avsevirt.
Men tro inte att du dubblar omséttningen
bara for att du har en hemsida. Nej, det
krdavs mer dn sd. S6kmotorerna ritt utnyt-
tjande, ar otroligt starka som reklamkanal.
Vi vet hur man gor och i nésta nummer lar
vi ut knepen..

Themas Ostensson

Bavbro Evicson
Reporter - Foto

Themas Ostensson

Ansvarig Utgivare / VD

Mavia Persson
Grafiker
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Fagelbergets exklusiva Gardschark

Hogt uppe pa berget hittar vi Soéren
Lundgren, &dgare av den pittoreska
Gérdscharken. Hir framstélls utsokt
parmaskinka, rokt korv av ren och ilg.
Samt rokt kott fran killing och lamm.

For sju ar sedan borjade Soren Lundgren
sdtta sina planer i verket. Han ville bygga
en Gérdschark med butik i Fagelberget.
Tyvirr drabbades han av en olycka, dir han
miste ena Ogat, och hans planer stannade
upp for en tid. Men aret dérpé aterupptog
han arbetet och s& sméningom bdrjade han
framstilla rokta delikatesser. Det drojde
inte ldnge forrédn han hade kunder 6ver hela
landet. Och med Sorens skicklighet inom
branschen blev han ockséd uppmérksam-
mad utanfor landets grénser. Marknaden
sviller och ddrmed kundkretsen.

-Mina kunder 4r frdn Sméland i soder
till Kiruna i norr. Jag framstéller luft-
torkad och kallrokt skinka, sa kallad par-
maskinka, korv och annat rokt. Farskvaror
av gris koper jag fran Turbogrisen pa Ohn.
Algkétt tar jag fran Eliassons slakteri i
Nagasjon. Men révarorna kommer ocksa
frén ren och get, framhéller Lundgren.

Smakar exklusivt
Kott fran get ar kanske inte sé vanligt. Men
rokt killing smakar lite som radjur och ar
en riktig delikatess. Efterfragan av god-
bitarna frén Fagelbergets Gardschark har
okat i sadan takt att nu dr det dags for ut-
byggnad.

-Det borjar bli lite trangt och dérfor kom-
mer jag bygga ut. Det dr forvanansvart
manga som hittar hit till gardsbutiken pa
berget. Till jul ar presentkartongen med de-
likatesser storséljaren. En enkel och smak-
full gava for dem som har julklappsbekym-
mer. Jag besoker manga marknader dér jag
far en stor kundkrets. Mina leveranser gar
ocksa till delikatessbutiker i G6éteborg och
Givle, sdger Soéren Lundgren.

Ryktet om Fégelbergets goda produk-
ter spred sig och snart kom Onskemaél
att Soren skulle hélla kurser. Till och
med personer fran England horde av
sig for att ldra den &dla konsten att till-
verka rokta och torkade produkter.

-Ja, detstimmer. Forutom attjag harkurser
hér pa garden har jag ocksa varit i England
en gang. Manga engelsmén &r intresserade
av att ldra hur man forfar med en ravara till

fardig produkt. Det var nagra riktigt roliga
dagar, avslutar Lundgren.

Soren Lundgrens kallrokta produkter dr en
delikatess.

Follinge Slojd

Follinge Slojd d4r en gammal forening
med 43 ar pa nacken. Tack vare ideella
arbetsinsatser si lever den vidare.

Nu stundar hogsdsong for Follinge S16jd
och tempot stiger hos de damer som jobbar
i affiren. Av erfarenhet vet man att hem-

sl6jd lockar, inte minst turister. Tack vare
energiska ménniskor med ideella insatser
s& halls den fina butiken igéng. Aret om,
sommar som vinter. Marianne Hallsten &r
ordforande och hon framhaller att visst gar
verksamheten runt, men inte just mycket
mera. Manga &r glada att butiken och
véavstugan finns da den fyller
en social funktion i byn. Det
finns manga hemsldjdare i
bygden som ldmnar in sina
alster till forsdljning.

-Vi vill virna om bygdens
hemslojdare, sd star det i
gamla stadgar. De flesta al-
ster kommer fran slojdare
i dom hér trakterna. Vi far
in mycket stickat, wvirkat,
broderat och vévt. Nagon
jobbar med keramik medan
andra dr duktiga pa att snida i
trd. Det kdnns roligt att vi kan
ta emot deras slgjdalster till
forséljning, sdger Hallsten.

Tvd av entusiasterna i foreningen. Fr v Gun Marie

Nilsson och Marianne Hallsten med tva vackra alster

fran bygden.

Follingeduken
P& 1920-talet fanns i Follinge

en framstdende malare som hette Hans An-
dersson. Han gjorde ménga vackra vigg-
och takmalningar. En av hans malningar
kom att bli den kénda Follingebarden som
vavdes upp till linneduk och som ocksa
finns i tryck.

-Forutom Follingeduken har vi den vélkén-
da Follingevanten dar upphovskvinnan var
Britta Edlund, Axeldsmoarna, fodd 1850.
Den stickas fortfarande och finns hos oss.
En fantastiskt vacker monsterstickad vante
som dr efterfragad, framhaller Marianne.

Hir i butiken finns vildigt ménga vélgjor-
da och vackra handarbeten och forséljnin-
gen visar pa uppgang.

-Omsittningen har 6kat under aren och
det snurrar pé tack vare allt ideellt arbete.
Vi har 6ppet aret om dér jul och sommar
ar hogsdsonger. Vi siljer ocksd material
till handarbeten och storséljaren &r faktiskt
garn. Det har blivit populért igen att sticka
och det mérker vi av, siger Marianne och
tillagger.

-Men vi skulle behova flera som engager-
ar sig for att Follinge S16jd skall utvecklas
och leva vidare, framhaller hon. u
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EII varld 1 harmoni

Vilkommen till girden Roningen norr
om Skiirvingen med café och handels-
bod. En plats for livsnjutare. Inget
Drive-In stille direkt. Hér skall man ta
god tid pa sig och bara koppla av.

Anna Almgqvist och Magnus Klingbjer hit-
tade dromstillet i Norra Skdrvangen. Nu
driver de café och handelsbod med ekolo-
giska varor pa den gamla garden. De flyt-
tade fr&n Gévle for tva ar sedan och de ar
rorande Overens om att “aldrig mera stan”.

-Har hittade vi det perfekta stillet. Har
finns friheten som dr mycket mera vért 4n
pengar. Den kénslan vill vi dela med oss
av. Nér vi har vara géster, vill vi f& dem
att stanna upp for ett tag och bara koppla
av. Vi vill inte ha négot Drive-In stélle dér
gésterna i all hast sldnger i sig en fika for
att sedan &ka vidare. Vi vill fa folk att var-
va ner, stinga mobilen och bara koppla av,
framhaller Anna och Magnus.

Garden Roningen med café och handels-
bod dr en upplevelse. Det vackra 1800-
talshuset med originaltapeter, kakelugn och
breda golvplank ar nagot betydligt mera an
ett vanligt café. Sevért i allra hogsta grad.

Hallbar framtid
Hit kommer ofta sma sallskap, familjer
och hemvindare.

-Forra sommaren hade vi underhéllning
med levande musik, durspel och fiol. Och
en ljusfest 1 hostas for att ta farvil av som-
maren. Det kommer vi att arrangera igen
for det blev vildigt uppskattat, berittar
Magnus.

Pa géarden finns hons och
far med sma lamm. Att
kdnna doften fran skog
och dng ger dven den
mest stressade en avkop-
plande kinsla.

-Vi dr riktiga livsnjutare
och vill girna se att an-
dra ocksa far uppleva en
stunds avkoppling. Allt
flera vill komma hit, just
for den lugnande miljon.
De koper fika, handlar i
vér lilla handelsbod och
tar god tid pa sig. Tar en
promenad ute pa dngen

framhaller de.

Varorna i handelsboden &r ekologiska,
med tanke pa ménniskan och miljén. Folk
borjar tdnka allt mera pa vad de éter och pa
en héllbar framtid.

-Kom in och bli inspirerad av ett langsam-
mare liv dér tiden inte spelar sé stor roll.
Har finns plats for njutning, avslutar Anna
och Magnus. [ |

och tittar pa djuren. Som- Anna och Magnus hélsar vilkommen till gdrden Roningen

maren hdr &dr en idyll,

med café och handelsbod.
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Gentralt mitt 1 Skogen

Roans Mobler gor en lockande
marknadsforing. Vad kan man hitta
mitt i skogen som ér centralt. Det maste
upplevas.

Férden garbade pa krokiga och smala vigar
for att komma till hindelsernas centrum,
Roans Mobler. Ett riktigt kédndisstélle. Hit
kommer folk med bade bil och buss. Alla
blir lika hénférda nér de kommer till den
stora mobelhallen i flera plan. Syskonen
Ingalill R6nnberg och Tommy Westerlund
driver foretaget som de tog dver efter sin
far Ingvar 1995. Men allt borjade egentli-
gen for mer @n 50 ar sedan da Roans Mo-
bler startade. P4 den tiden var alla smébyar
runt R6an utan-

for Junsele rikt

en fingertoppskénsla for vad som ar bra
och da blir det ocksa ritt trivsel 1 butiken,
forklarar Westerlund.

Han beréttar att de vinner kunder genom
att de ar “annorlunda pé ett annorlunda
vis”. Alltblir en enda stor dverraskning nér
folk kommer in. Hér finns allt mellan him-
mel och jord. Samma kunder &terkommer,
vilket tyder pé att de 4r n6jda. Hér finns tid
och plats for ett trevligt bemdtande.

Imponerar i allt
Under reportagets géng anlédnder en buss-
last fran Anundsj6 med 40 personer. Samt-
liga blir lika dverrumplade nir de kom-
mer in i butiken. Ogonen blir stora som
tefat nédr de
tittar in. En

befolkade. Det

av kunderna

var under de utbrister:
stora kraft- -Jag dr verk-
verksbyggenas ligen impon-
tid och ménga erad. Nagot
hem skulle siddant kan
mdbleras med man aldrig
nagra pinnsto- hitta i Stock-
lar, koksbord holm. Vilket
och baddsof- sortiment!
fa. Idag har Har finns
befolkningen allting man
minskat drama- kan  Onska
tiskt och i R6an ) L o sager Tommy
finns  mindre Tommy Westerlund visar en hdrlig stol i skinn med Westerlund.
an 20 hushall. forpall Vi dr mé-
Men dethindrar belhandelns

inte mobelaffaren i byn fran att expandera.

Vixande foretag
Tommy Westerlund beréttar att mobelhal-
len har byggts ut nio ganger och omséttnin-
gen bara véxer. Det breda foretagstanket
ger folk mojligheter att handla. Oavsett
alder eller ekonomi sa finns mobler som
passar.

-Vi har mobler for alla, ung som &ldre.
Gedigna mdbler som kunden fér betala lite
mera for och sa finns mobler av enklare
variant. Eftersom vi inte & med i nagon
mdbelkedja, vi ér helt fristaende, s véljer
vi sjilva och blir inte styrda. Det finns

diversehandel. Det gér inte att g& in for en
speciell nisch med ett visst sortiment utan
det &r bredden som lockar. Vi har ocksé
fatt lovord om vér goda service, sidger han
och fortsétter.

-Vi levererar direkt till kunden utan ndgon
extra kostnad pa en radie av 10 mil. Varor-
na bir vi in, monterar ibland upp dem och
emballaget tar vi tillbaka, siger Tommy.

Foretaget Roans Mobler Centralt mitt i
skogen, omsatte under fjolaret 10 miljoner
kronor.

|itta pa
parkeringstrycket !

Med lite disciplin och eftertanke skall
flera parkeringsplatser frigoras i cen-
trala Stromsund. Jorgen Pettersson,
Stromsunds kommun, tar problemet pa
allvar.

Parkeringsproblemen i centrala Strom-
sund gér aldrig ur tiden. Flera nya parker-
ingsplatser har byggts i Stromsund under
senare ar. Sa vad ar problemet?

-Det ar platser i centrum som saknas.
Folk kor varv pé varv runt byn for att hitta
en lamplig plats. Parkringen pé torget blir
snabbt fullproppat och samma sak efter
Storgatan. Det dr ett stort problem som
drabbar oss kdpmén, sdger Anders Harlin
pa Simonsons Handelsbod.

Jorgen Pettersson Stromsunds kommun
ir ansvarig i fragan.

-Vi vet att det finns 6nskeméal om flera
centrala parkeringsplatser. Vi har succes-
sivt gjort utbyggnad med ungefir 45 nya
platser Men givetvis finns de inte alldeles
i centrum. Dir finns inte plats for flera,
vi kan ju inte borja riva fastigheter for att
bereda plats, séger Pettersson.

Men han kommer i alla fall med forslag
till forbéttring.

-Jag kommer ga ut med en uppmaning till
anstdllda pd kommunkontoret, kontors-
folk och afférsidkare i centrum att undvika
ta upp parkeringsplatser efter Storgatan
eller torget. Det vore onskvért att de som
hyr plats i parkeringshuset 4ven sommar-
tid parkerar bilen dér och inte ute pé gatan.
Och de som inte har plats i parkeringshu-
set kanske kan parkera en bit utanfor sjélva
centrum. D4 har vi genast frigjort ett stort
antal parkeringsplatser, ndgon annan 16s-
ning finns inte nu, framhaller Pettersson.

ANNONSERA | AFFARSNYTT 0670-340 510
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DOLLAREFFEKTEN | STROMSUND
DOLLAR

}\,-'Ii;._'_r_!ht}-' fine prices

Nu boérjar kopminnen i Stromsund
kunna avlisa effekten av Dollarstore.
For vissa blev etableringen ett uppsving
men for andra uteblev effekten.

Nir portarna till Dollarstore slogs upp
infor julruschen drabbades vissa fore-
tag riktigt negativt. Forsiljningen blev
vikande, framfor allt hos affirer med
typiska julklappsprylar. Men Dollar-
store blev ocksa ett lyft hos manga.

Adriow Perssony
Present o- Handarbetsboden

-Jag har inte markt ndgra positiva ef-
fekter. Vissa varor som presenter, lek-
saker och husgerdd har helt slutat aft
sdljas. Vilket gjort aft jag kommer aft
strukturera om féretaget och satsa yi-
terligare p& profil och arbetskldder.
Samt aft jag kdpt in en brodyrmaskin
och ett transfertryckeri for att 6ka servi-
cen fill féretag.

Jennie Hogliny
Stromsunds Lek och Papper

- Vi tog over affdren for tvé ér sedan
och givetvis kéndes det tungt med s&
hdérd konkurrens. Ndr julhandeln drog
ig&ng dd& insdg jag att konkurrensen
inte var ndgot hot. De flesta som koper
ndgot till barnen vill ha mdrkesvaror
med hoég kvalitet. Ddrmed har jag en
s@ker kundkrets, men jag befarar att
barnfamiljer som kommer till Campin-
gen inte dker till leksaksaffaren for att
handla, utan gér till Dollarstore.

Helen Jonsson
Helens Kliider

-Mycket positivt med Dollarstore, de
har lockat ménga nya kunder till Stréom-
sund. Det har jog mdarkt i min affdr.
Ménga ansikten som jag aldrig tidigare
sett. Nagra har framfért att nu har de
upptdckt Stromsund. Det &r val ndgot
vi kan gladjas &t

Anders Howlinv
Simovusons Handelsbod

-Mixen i forsdljiningen har blivit en an-
nan. Men jag ser inga radikala férén-
dringar. Jag vet inte hur det slér forran
vi gjort bokslut. Vi férlorar i forsdljning av
specialvaror men sdljer dédremot mera
charkvaror nu och fiket har féatt ett up-
psving. Dollarstore ville g& med i Kop-
manna och dérmed har vi gemensamt
sOkt en 16sning som kan gynna samtliga
parter.

Jorgew Olofsson
Konsuuww

-Jag har bytt ut en hel del av mitt sorti-
ment. Specialvaror har ersatts med eft
bredare sortiment av matvaror. Visst
gér det byta sortiment for att hdlla
forsaljningssiffrorna uppe. Men fréigan
ar hur effekterna blir nér mdanga afférer
mdste gdra samma sak.

Carola Nordstrémwy
Yarvhuschef Dollawstore

-Kundantalet &kar undan fér undan
och allit flera ldngvaga. Manga frén
Norge, Storuman, Sorsele, Ostersund,
for att némna nagra. Nu narmast van-
tar vi en fullbokad buss frén Vilhelmina.
Storsdljare ar godis, gardiner, engdng-
sarfiklar och husgerdd. Jag upplever
att ménga av dessa kunder ocksd aker
in till centrum.
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Soligt fiir Kipménnen

Ase Ehnberg hade just det dir lilla extra, som Eva Nockleby och Ingrid Jonsson foll for:

I bakgrunden Eskil Ehnberg.

Att Stromsund har koptrogna kunder
visar sig allt mera. Under Kéopmanna-
marknaden lyste solen i kapp med bade
kopmin och kunder. Folkvimlet och
vidoppna planbocker visar att handeln
gar bra.

Marknadsstanden stod tdta och de flesta
gjorde bra affirer under Kd&pmanna-
marknaden. En solfylld 16rdag dir miljon
och doften av nygrillat pAminde om syd-
liga nejder. Folksorl och dragspelsmusik
var ett hérligt inslag. Bara glada miner for
dagen.

Kerstin Holmberg, Skocentralen, var
mer dn ndjd. Hon och hennes medhjilpare
Monica Rislund, Kicki Sjoberg och Kicki
Elverum salde skor pa 16pande band. Fop-
patoffeln var dagens dragplaster. Monica
vet att under marknadsdagen blir det ett
ordentligt uppsving i forséljningen.

-Vihade mycket kunder bade i butiken och

ute. Nu sélde vi en kopia av Foppatoffeln
for 100 kronor paret och det var ju upp-
skattat. Vi hade dessutom 20 % pa samt-
liga skor och véskor. Det syns att folk har
vant sig vid att ndr det 4r marknad da kom-
mer manga fina Overraskningar, uppger
Monica.

Nu gnuggar kdpménnen hénderna in-
for kommande turisttillstromning. I
forsta hand ror det sig om norrmén.

-Norrménnen ar bade kopstarka och kop-
trogna, sdger Monica Rislund. Vi ser ocksa
att ortens folk handlar allt mera pa plats.
Dessutom har vi mycket nya kunder uti-
frén, som vi aldrig sett tidigare. Vara va-
ror &r uppskattade och kunderna &r ngjda
med vart breda sortiment, framhaller hon.

Bertil Sjolin, Ollanders Vulk, tyckte
dagen var alldeles for varm.

-Men annars dr det vél rétt s bra. Vi
visar i alla fall att vi finns och vad vi har,
framhaéller han.

Hir var det fyrhjuling och akgrasklip-
pare men dven vanliga handklippare som
visades. Det mérktes att vi star infér som-
mar och grisklippning, for dkklipparen var
attraktiv.

Men handlar folk under marknadsda-
gen eller gir de bara och tittar?

-Vi siljer inte s& manga maskiner just
under marknadsdagen men folk tycker det
ar roligt att titta och diskutera. Daremot
s& aterkommer flera av dem till butiken
nagra dagar efterat och vet vad de vill
ha. Samma sak 4r det nér vi visar skotrar
pa vintern. Affar blir det oftast lite sena-
re ndr folk funderat fardigt, sdger Sjolin.

Ase Ehnberg ir ordférande for kdpménnen
och driver foretaget Jordemors Keramik.
Hon gillade dagens trédngsel och folks ny-
fikenhet pa varorna. Det var mycket som
lockade av alla hennes egentillverkade
alster. Ordforandeskapet for kopménnen
tycker hon kéinns som en utmaning. Dar hon
vill jobba for nytidnkande och framtidstro.

Bertil Sjolin fran Ollanders visade det se-
naste inom fyrhjuling och grdsklippare for
Jon Perjons, Dalafloda.

Kerstin Holmberg, Skocentralen, hade fullt upp att
flla pa med Foppaskon. Efterfrdgan var stérre dn

hon kunde ana.

Vad vore en marknad utan en kolbulle och dragspelsmusik? Clas-
Goran Sundqvist vid stekpannan och Kjell-Ivar Pettersson “Tjdrn-

myrbergarn “ stod for musiken.
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Hotings MEtﬂ“Ill‘llllllktEl‘

Hiir ar det byggnadssmide och lego-
tillverkning som ir huvudsysslan.
Dirutover #r uppdragen mangskif-
tande. Inte minst pa grund av foretagets
kompetens inom svetsteknik.

Agarna Nils Nilsson och Kenth Dahlgren
startade foretaget i borjan av juni 1995.
Manskapet har med aren fordubblats och
arbetsuppgifterna véxlar i de stora indus-
trilokalerna i Hoting. Det mesta arbetet
utfors at Mahlers i Rossén men uppdragen
fran andra hall saknas givetvis inte.

-I huvudsak dr det plogutrustning vi job-
bar med. Men vi har ocksé en hel del ar-
beten at Jamtlands Vérme, skotsel och
drift av panncentraler. I Stromsund har vi
gjort stora jobb at kommunen, bland annat
bassédngjobb och byggsmide vid repara-
tion pa Saga. I Dorotea byggde vi en stor
Carport i stalkonstruktion, for att nimna
négot, berittar dgarna.

I foretaget finns duktiga yrkesmin med
bred kompetens.

-Vi arbetar mycket med platbearbetning,
svarvning och frisning med konventionell
utrustning. Mycket reparationsarbeten av
aluminiumforemal, berattar de.

Sysslorna varierar
Vid besoket hos Hotings Metallprodukter

Agarna Nils Nilsson och Kenth Dahlgren dir ndjda med foretagets utveckling.

finns Nils Nilsson nere i pannrummet pa
skolan. Han gor en genomgaende kontroll
och service av hela panncentralen. Pa up-
pdrag av Jamtlands Varme. En syssla som
bade Nilsson och Dahlgren &r vl inar-
betade pa.

-Fjarrvarmen i Hoting byggdes 1997 och
dérefter ansvarar vi for skotsel och under-
hall. Det innebdr att vi ocksé har jourtjénst.
Med aren har vi fatt allt mer att géra och det
argivetvisbra. Menséhaller vijupamedallt

mdjligt ocksa, forklarar de.

Just nu dr det full flyttrusch som rader
i de nya lokalerna péa Industriomradet vid
sodra infarten till Hotings sambhille.

-Nu har vi svingrum. Lokalerna &r pa
1.000 m? som vi hyr av Hoting Fastigheter.
Hir finns forutom en vl tilltagen verkstad
bade fikarum och kontor, berittar Nilsson
och Dahlgren.

billigakuvert s

SVERIGES
BILLIGASTE

o00st G5 kuvert nan

inklusive anfargstryck

o00st G4 kuvert nan

inklusive anfargstryck

Originalavgitt tillkommer, 8e war hemsida far mer information. Prizer angima exkl. moms,

Billigakuvert.se Tel.08-207001 info@bllligakuvert.se

Vi behiver dina
glasdagon!

Rotary Stréomsund har ett samarbete med
Vision for all, som dr en svensk hjilpor-
ganisation. De samlar in avlagda glasdgon
for att hjélpa synskadade ménniskor i
U-lénder.

Nu behéver vi Din hjélp.
Har du glasdgon undanlagda, som inte an-
vénds, s& dr vi verkligen tacksamma om
du vill skdnka dem till vér insamling. Det
finns en ldda pa Simonsons Handelsbod i
Stromsund, déir du kan lagga dem.
Under hosten aker Optiker ut fran hjélp-
organisationen med glasgon som samlats
in. Dér pa plats kommer de att provas ut
for att ge méanniskor mdjlighet till bét-
tre syn. Vi tar emot ditt bidrag med stor
tacksambhet.

Har du fragor ring Rotary Stromsund
Barbro Ericson 0730424 116
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Hammerdals Betong - tung pa marknaden

Foretaget giar i generationer och blir
bara starkare och vitalare med éren.
Robert Firdvall ir den tredje genera-
tionen som driver det vixande foretaget
i Hammerdal.

Hammerdals Betonggjuteri ér ett familje-

och lyftkranar som gor det tunga jobbet.
Jag tror och hoppas att kvinnor i storre
omfattning kommer att soka sig till var
industri i framtiden, séger han.

Pikostade byggen
Leveranserna gar till Stockholm, Gote-

volymen gér inom Jamtlands lén.
Det &r block till hyreshus, ladugérdar
och andra byggnader. En av de mest
pakostade satsningarna dr ytbehand-
lade husblock med Offerdalsskiffer.
En byggnad som vicker uppseende.

-Ja, vi har bland annat levererat den

foretag som grundades redan 1948 av
Robert Fardvalls farfar. Idag ar
efterfragan lite annat &n vad det
var for ndstan 60 ar sedan. Nu dr
det husblock som é&r den stora
sdljaren. Efterfragan pé ror har
ddremot minskat négot i takt
med att de statliga och kom-
munala investeringarna i lénet
minskat.
-Jag tog over efter min far 1994
och fram till 1998 tillverkade vi
i huvudsak vagtrummor, vatten-
och avloppssystem. Efterfragan
pa husblock dkar allt mera och
vi har fullt 6s aret om. Det mes-
ta av konstruktionsarbetet kdper
vi in frén extererna konstruk-
torer och en del ritar vi sjdlva,
berittar Fardvall.
Foretaget har 13 anstéllda, men
ingen kvinna sa langt 6gat nar.
Jag tror att den allménna up-
pfattningen ar att detta ar en
tung industri med manga tunga
lyft och att den darfor inte 1am-
par sig for kvinnor.

-Idag &r det moderna redskap

borg,

Goran Karlsson Stromsund

Karlstad och Sundsvall.

Robert Firdvall dr nojd éver sina medarbetare. Hér tillsam-
mans med fr v Mats Fdngstrom Hallviken och kndstdende

Halva typen av block och byggt upp en ladugérd
pa Lejdagard i Tandsbyn. Till
ett yngre par som ville satsa or-
dentligt, siger Robert Fardvall.

Hammerdals Betonggjuteri har
flera stora kunder. Bland annat
Banverket och Viagverket samt
flera stora byggforetag som job-
bar som entreprendrer. Hér till-
verkas ocksa den populdra jord-
kallaren ”Jordis”. Den ingér i en
serietillverkning men &r en liten
del av den totala tillverkningen.
Foretaget har egen grustikt och
eget akeri. I fjol redovisades
en omsittning pa 17 miljoner
kronor. For innevarande éar
ar ribban satt till 19 miljoner.
-Det gér bra for oss. Vi har duk-
tiga och palitliga medarbetare,
som vet vad som skall goras.
Vart varumirke &r véletablerat
pd marknaden och om bygg-
konjukturen haller i sig s& har vi
anledning tro att vart fore-
tag kommer att utvecklas vil
framover, kdnner Robert Fird-
vall.
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Den goda maten lagar Noan och Nan sjéilva. Thaildndsk mat dr en
riktig ldckerhet och den lockar gdster till Campingkiosken.

Sommaren #r hir och Campingkiosken pa Nisviken
Stromsund har Oppnat. Hir serveras bade lunch och
”Minigolfmalet”. Nytt for aret.

Forutom husmanskost serveras Thaildndsk mat tva dagar i veck-
an, torsdag och fredag. Dessutom erbjuds en familjevariant,
“minigolfmalet”.

Vad ér det?

-Det dr en familjemeny. Dé serverar vi hamburgare, strips, sal-
lad och dricka. Darefter far familjen gi ut pa en minigolfrunda
och avsluta med kaffe och glass. Nér det &r bra vider kommer
ménga for att spela minigolf. Darfor har vi kombinerat en maltid
med spelet, forklarar Nan.

Hogsdsongen med kdande matgéster har inte kommit
igang dn. DA passar ortsborna pa att aka till Nasviken for
att dta en god bit mat i lugn och ro.

-Nan, som var en av arrendatorerna av Campingkiosken i fjol,
vet att det blir full fart inom kort. Da kommer hela uteserverin-
gen att vara fylld av géster. Férutom matservering finns givetvis
allt fran glass och godis till snabbmat. u
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Innan sommaren ir dver skall jag ha
salt minst 50 par lingdikningsskidor.
Tro det eller ej, men sa skall det bli, ut-
lovar Ove Bryntesson Rossons Sport.

Det ar ingen &verdrift och tillstd att man
blir 14tt imponerad av Ove Bryntessons
framfart och foretagsamhet. Han ar over-
tygad om att kunna sélja 16parskidor trots
sommar och barmark. Om det @ndd hade
rort sig om rullskidor, men sa &ar icke
fallet. Han séljer skidor till kunder over
hela Sverige. Klubben Glosing utan-
for Vixsjo kopte forra sdsongen 20 par
skateskidor till foreningens ungdomar.
Det giller att vara anpassningsbar af-
farsman for att klara den harda konkur-
rensen med verksamhet i Rossons lilla by.

-Jag &r oerhdrt intresserad av bade sport
och forsdljning. Jag har varit fotbollstrén-
are 1 20 ar och skidor har ocksa legat mig
varmt om hjértat. Eftersom jag skaffat ett
bra kontaktnét s& har jag en oerhort bred
kundkrets. I vinter levererade jag till och
med skidor till Osby i sydligaste Sverige.
Just nu pratade jag med en person pé tele-
fon som bestillde ett par skidor. Jag har
gett mig tusan pé att sdlja minst 50 par
langdskidor innan vintern kommer. Ett
mal jag satt upp, bara for min egen skull.
Skidfolk, motionédrer och tdvlingsakare,
vet att jag har bra priser och bra kvalitet
och de vill sikerstdlla sig om att fa skidor-

Det kinns som Ove Bryntesson har skid-
sdsong dret om. Telefonsamtalen vittnar
om det.

na i tid, forklarar Ove Bryntesson.
Givetvis skulle det vara en omdgjlighet att

overlevasomsporthandlareiRossénominte

den stora kundkretsen fanns utanfoér byn.

Hogsisong
Vintermanaderna ar naturligtvis hogsa-
song. D4 arrangeras skidtréffar, som oftast
sker under helgerna. Ar det pd hemmaplan
eller i ndrheten blir det kvéllstréffar.

-Jag reser ut ungefar 15 ganger per sisong.
Vi hade forsta skidtraffen med fullt skid-
fore i borjan av november i fjol och dé var
vi i Offerdal. Det &r ju vintern man klarar
sig bist pa, uppger Ove.

Forséljningen av skidor ligger pad upp
emot 800 par per sdsong. Givetvis ar det
priset som styr men man bortser heller inte
fran kvalitén. Nojda kunder dterkommer &r
efter &r och under hogsésong héller affiren
sondagsoppet. Nu under sommarperioden
ar det fiske och marknader som lockar.

-Vi forsoker anpassa vart sortiment s&
det 4r snurr aret om. Intresset for fiske ar
stort hos manga ménniskor och det kom-
mer inbjudningar till olika marknader. Det
ar trevligt att komma ut pd dem, men vi
aker bara dit det inte finns nidgon annan
som siljer. Man maste variera sig och hitta
nagot nytt for varje sdsong, framhéller Ove
Bryntesson och tilldgger.

-Jag borjade med affiren 1973 men
sélde den efter ndgra &r for att jobba som
vaktmistare. Ndgot som blev véldigt kort-
varigt. Jag kinde att det var inget som pas-
sade mig och 1988 kopte jag tillbaka af-
firen igen och det angrar jag inte. Det hér
gillar jag, avslutar han.

Framtid I Fjallsjo

Nér samhillsstrukturen forindras med
forsimrad ekonomi och service, da
rycker de ideella krafterna in. Ett ex-
empel ir Utvecklingsgruppen Fjillsjo
Framtid i Backe.

Pa byakontoret i Backe finner vi Carl-Axel
Ostman och féreningens ordférande Jan
Holmberg som berattar hur mycket utveck-
lingsgruppen betyder for bygden. Mycket
har hént i Backe under aren. Negativa sa-
ker har vints till ndgot positivt. En av byg-
dens stolthet dr givetvis allaktivitetshallen
som invigdes i fjol host. Skolungdomarna
pratar inte lingre om att absolut flytta,
utan de vill vara kvar i Backe. Dessutom
har foretagandet fatt en positiv utveckling.

-Utvecklingsgruppen Fjillsjo Framtid
bildades 1985 och syftet var just att frimja
bygdens utveckling. Ett samarbete med
Lénsstyrelsen, Landstinget ochkommunen.

Foreningen arbetar inom
Fjéllsjoomradet med nyfor-
etagande, serviceverksam-
het och bostdder, berittar
Holmberg som tillagger.
-Hér pa byakontoret kan
vi hjélpa bade privata och
foretag med dataservice och
kopiering. Vi har tradlost
bredband s& den som vill
kan ta med egen dator och
hyra in sig, uppger han.

Servicen viktig

Man far inte gldomma betydelsen av bra
service. Nir foretag ser sig om efter nya
platser att etablera sig pa sa dr samhallsser-
vicen betydelsefull.

-Hittills gor vi punktinsatser at foretag men
andemeningen dr att serva privatpersoner,
forklarar Ostman.

Fr.v Jan Holmberg och Carl-Axel Ostman

Till byakontoret kommer folk for att be-
tala fakturor via Internet. De som &r kunni-
ga gor det sjdlva och andra far hjélp. Carl-
Axel Ostman aker dven ut till kunder nér
de vill ha hjdlp med nétuppkoppling. For
att erbjuda mgjlighet till modern teknik sa
krivs ockséd support. Det fraimjar en god
utveckling.

|
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Ostmans Skogsentreprenad

I Doroteaskogarna aterfinner vi det gen-
uina foretaget Ostmans Skogsentrepre-
nad AB. Ett foretag med hog alder och
vil meriterade medarbetare. Hir job-
bar till och med Lappmarkens vassaste
kranforare.

Skogen ar vart grona guld och dér wvill
man bade bo och jobba. Folket i Dorotea
ar inget undantag. Hér jobbar skogsen-
treprendrer med avverkning, gallring och
markberedning. Det blir ett méte med Staf-
fan Ostman som &r VD for Ostmans Skog-
sentreprenad AB och hans glada ging.

-Foretaget startade 1972 som enskild
firma och 1992 6vergick den till aktiebo-
lag. Vi jobbar med slutavverkning och vér
storsta kund dr Svea skog, berttar Staffan
Ostman.

Foretaget har fem anstillda och en un-
derentreprenér med tva anstéllda. Maskin-
parken dr imponerande och gruppen har
specialiserat sig pa avverkning. Hér finns
tillgang till skordare, skotare, lastare,
lastbil och gravmaskin.

-Visst ér det gott om maskiner och vi be-
hover dem, allihopa. Férutom avverkning

och skotning s skoter vi snoérdjning och
grustransporter pd uppdrag. Vi har ocksé
fardigkluven ved till forséljning i storfor-
packning pa 1 m?, forklarar Ostman.

Gediget arbete
Den vidl sammansatta gruppen har upp-
drag bade hos privatpersoner och foretag.
Kunderna vet att Ostmans Skogsentrepre-
nad AB har manga ars erfarenhet och kun-
nig inom omradet.

-Det ar klart, att eftersom foretaget har
funnits s& pass ldnge sa finns en lang och
gedigen erfarenhet. Vi kan ju skryta med
en 30-&rig branscherfarenhet och de som
jobbar kan sin sak. En av véra underentre-
prendrer som kor skotare, Erik Norrman,
blev ju utsedd till Lappmarkens vassas-
te kranforare vid kranforartivlingen pa
arets Inlandsmissa, berittar Staffan stolt.

For méanga i glesbygd ar skogsbruket
nagot man vill satsa pd. Forutsittningarna
finns att f4 jobb, ndgot s& nidr pd hemma-
plan. Att tinka tanken att behdova flytta
fran sin trygga glesbygdsort till storstan
avskrdcker manga.

-De allra flesta av oss vill bo hér, i ndrhet-

en av naturen. Vi har tillgéng till jakt
och fiske. Hir kan vi koppla av i en
lugn miljé. Det ar viart vildigt mycket,
framhaller Staffan Ostman Dorotea.

Erik, Lappmarkens vassaste kranforare.

Bild: Privat
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Forbattra likviditeten med
vara foretagstjanster!

Fakturakop

e Kapital frigdrs snabbt och
likviditeten forbattras.
Betalt inom 24 timmar.

Krediten ar flexibel och
féljer forsaljningen

Dina fordringar prioriteras
och din administration for-

enklas.

Kontakta oss redan idag'
Tfn: 08-20 99 13 e E-post: factoring.stockholm@resurs.se
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Det ér lite mystik 6ver den gamla smed-
jan i Gaxsjo. Vid dssjan jobbar Susanna
Biickstrom och storsliggan svingar hon
for full kraft. Nu ir det fraga om konst.

Med bléstéllet pd och verktyg i hogsta
hugg, dé trivs konstsmeden Susanna Béck-
strom. Hon befinner sig i smedjan dér hon
bedrivit verksamhet i 7 &r. Hér inne later
hon fantasin fléda och hon far utlopp for
sina innersta kénslor. Det r fart pa den hér
unga tjejen som redan gjort sig ett namn
bland konstsmeder. Visst kénns det lite
speciellt att mota en kvinnlig smed. Over-
huvudtaget ar det ritt ovanligt med smeder
idag.

-Jag har nog lite av det hir i blodet.
Det finns flera guldsmeder i min slakt.
Att jobba med konstsmide ir jitteroligt
dér kan jag forma saker efter mina egna
idéer. Just nu har jag gjort klart tva stora
golvljusstakar till Hammerdals kyrka. Jag
tillverkar fruktskalar och ljuslyktor samt
viggdekoration i konstsmide. Men jag till-
verkar ocksd nyttoféremal, beréttar hon.

I utstéllningshallen ser man hur hennes
fantasi har bildat monster. Har hinger
vackra takarmaturer och flera av hennes
speciella konstverk. Allt frdn motiv av ha-
star till ménniskor och andra fantasifulla

motiv. I ett av rummen finner vi en grind
som Susanna har smitt. Den dr givetvis extra
tilldragande med dess form och funktion.

Om
utskriften
inte blir
riktigt fin,

behovs nytt
bransle i din
maskin!

Office i Ostersund &r din kompletta leverantor av
kontorsmaskiner. Forutom maskinerna lagerfor
vi aven allt forbrukningsmateriel som behovs.
Hyllorna pa var "mack” ar fyllda med bransle
till din maskin.

Beratta vad du behdver sa plockar vi fram ratt
tillbehor till din maskin. Valkommen in till var
kompletta depa.

Hagvagen 15
Ostersund

Tel 063-55 10 50
Fax 063-55 10 64
info@officeab.se

office

DOCUMENT

HELT ENKELT LITE BATTRE

Hon har nédmligen tillverkat en konstruk-
tion som gor att grinden stinger sig sjalv.

Egen dring

-Forr i tiden fanns alltid slaggdrangar i en
smedja. Eftersom jag inte har ndgon dring
sé fick jag konstruera och bygga en. Man-
ga ganger behover man bade tre och fyra
armar for att klara ett jobb och d& kommer
min egen konstruerade slédggdring till and-
viandning, beréttar Susanna och demon-
strerar hur den fungerar.

Denna konstnirliga tjej kommer fran
Froson. Hon gick konstskola och dér-
efter utbildade hon sig till konstsmed pa
Stenebyskolan Dals Lénged. Nér hon
horde att smedjan i Géxsjo stod tom da
blev frestelsen stor. Hon beslutade sig for
att flytta dit och fa liv i smedjan igen.
-Sista veckan i juli har jag Oppet hus. Ett
samarrangemang med mobelsnickare Leif
Jonsson fran Haxéds och Raftsjohdjdens
gardsmejeri. D4 kan folk besdka oss, var
och en pé sin plats, avslutar Susanna Béck-
strom. [ |

DU VILL STARTA FORETAG
MEN BANKEN SAGER NEJ!

Sa ordnar du pengar.
- 13 i nasta nummer!




